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1. Цели и задачи дисциплины:

1.1. Цель дисциплины:  изучение основ профессиональной деятельности на рынке недвижимости, получение навыков практической и исследовательской работы при выполнении торговых операций на данном рынке.
1.2. Задачи дисциплины: 

· определение места и роли категории «недвижимость» в мировой и национальной экономике;
· изучение состава недвижимости, её особенностей как товара;
· выявление особенностей данного рынка и их влияния на коммерческие процессы и действия;
· изучение операций купли-продажи, аренды, ипотеки объектов недвижимости;
· изучение основ оценки стоимости объектов недвижимости и их практического использования.
2. Место дисциплины в структуре ООП:

Дисциплина «Коммерческая деятельность на рынке недвижимости» связана с такими дисциплинами, как «Экономическая теория», «Менеджмент», «Организация коммерческой деятельности»  и др.
3. Требования к результатам освоения дисциплины

Процесс изучения дисциплины направлен на формирование следующих компетенций:

3.1. Общекультурные компетенции:

· готовность применять экономические законы и теории, определять экономические показатели. 

· 3.2. Профессиональные компетенции:

· способность применять основные законы социальных, гуманитарных, экономических и естественных наук в профессиональной деятельности, а также методы математического анализа и моделирования, теоретического и экспериментального исследования; владением математическим аппаратом при решение профессиональных проблем;
· способностью прогнозировать бизнес-процессы и оценивать их эффективность;
· способностью участвовать в разработке инновационных методов, средств и технологий в области профессиональной деятельности (коммерческой, или маркетинговой, или рекламной, или логистической, или товароведной)
В результате изучения дисциплины студент должен:

Знать:

· роль недвижимости в экономике;

· особенности недвижимости как товара;

· порядок заключения сделок с недвижимостью;

· механизм формирования стоимости недвижимости
Уметь:

· проводить аналитические и исследовательские действия;

· выбирать схемы собственных профессиональных действий;

· использовать опыт мирового рынка в практической работе.

Владеть:

· информацией о процессах, происходящих на рынке; 
· информацией о механизме формирования цен на недвижимость;
· информацией о порядке заключения сделок с недвижимостью и их регулировании.
4. Объём дисциплины и виды учебной работы

	Вид учебной работы
	Семестр / курс

	
	д/о
	з/о
	з/о (сокр)

	
	8 сем
	5курс
	5 курс

	Аудиторные занятия (всего), в том числе
	108
	108
	108

	Лекции
	12
	8
	6

	Практические занятия (ПЗ)
	24
	8
	6

	Семинары (С)
	
	
	

	Самостоятельная работа (всего), в том числе
	72
	92
	96

	Общая трудоемкость:                                  часы

                                                зачетные единицы
	108

3
	108

3
	108

3


